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Let’s make IT happen! i mehrwert

Mehr Leads fur lhren Vertrieb. Mehr Zeit
Mehr leads

Jetzt Termin vereinbaren! Mehr Umsatz

Mehr Ressourcen

#CAD #ERP #SCM #BPO Mehr Unabhéangigkeit

#PLM #RPA #TPM #SAAS N
#PDM #I0T #A! #CLOUD Mehr Sales Opportunities

Unsere Lel’s’U”gen E;grrﬂ:v:%g der richtigen

Zielgruppe sowie des
Buying Centers

Profiling

Skizzierung des Firmenaufbaus, Historie, Beteiligungen, Geschéftszahlen
Identifizierung der relevanten Fachabteilungen und Enfscheider

Erfassung der Kontaktinformationen und Gespréchsnotizen ,O . / Telefonische Vorqualifizierung

Ubersichtliche Darstellung der Hierarchie-Strukturen Validierung der Konfakie nach
BANTKriterien (Budget | Authority |

Need | Time)

Market Research

e Ausgearbeitete Handlungsempfehlung
¢ Aufnahme einer ISTAnalyse

e Aufnahme einer Defail-Analyse ‘ Lead Nur’ruring
: Implementierung weiterer
Lecd Nurturlng Kommunikationskandle
® Bedarfs-Analyse im kontaktierten Unternehmen Landingpage | Social Media |

Newsletter | Print/Mailing |

* Quadlifizierung vorhandener Adressen und Ansprechpariner Fact Sheet | Business Brochire

e |dentifizierung der Entscheider und Herstellung des Kontakts
e Schaffung von Awareness fur lhr Produkt bzw. lhrer Dienstleistung
e Aufbau einer lead-Pipeline mit Terminen bei relevanten Entscheidern

Follow Up Calls
leadgenerierung | Optns |

EvenTbOOST Terminvereinbarung | Data

e Finladung zu Veranstaltungen (VWebinare, Messen)
® Teilnehmergenerierung/-erfassung auf landingpage

Lead Management

e Telefonischer Nachfass von Einladungen und Mailings Closing des Legds -
definierten BANTKriterien und
DSGVO-konformer leadtransfer

,, Unsere Referenzen in der IT Branche:

MarketDialog arbeitet nicht nur sehr effektiv Eisé % TECHNIA proacéi’g dataf
und mit einer hohen Erfolgsquote, sondern copapata  HINEN o
zeigt sich auch GuPerst flexibel in der Ausgestaltung

des lead Management-Prozesses, sodass die ° o
Konsistenz und Aktualitat der Daten in unserem NITRET®  ZSemmur "‘ FIGHINER Insight” @ os:
System sowie auch der nahtlose Workflow fiir Adobe

unseren Vertrieb stefs gewdhrleistet ist.
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Stefan Kéhler, Head of Sales der Data Inferchange GmbH



https://www.marketdialog.com/terminbuchung/?utm_source=pdf&utm_medium=casestudy&utm_campaign=factsheetit
https://calendly.com/marketdialog
https://www.marketdialog.com/terminbuchung/?utm_source=pdf&utm_medium=casestudy&utm_campaign=factsheetit
https://www.marketdialog.com/cases/case-study-it
https://www.marketdialog.com/cases/customer-success-story/
https://www.marketdialog.com/https/wwwmarketdialogcom/cases/data-interchange-gmbh/
https://www.marketdialog.com/
https://www.google.com/maps/place/MarketDialog+GmbH/@50.1312551,8.5682504,17z/data=!3m1!4b1!4m5!3m4!1s0x47bd09724019ca53:0x34294c0a44f0734a!8m2!3d50.1312551!4d8.5704391
https://www.marketdialog.com/kontakt/
mailto:sales@marketdialog.com
https://www.marketdialog.com
https://www.linkedin.com/company/marketdialog-gmbh
https://www.facebook.com/marketdialoggmbh/

