


Weil uns Herausfoderungen inspirieren und uns zu
Höchstleistungen antreiben.

Vertriebsunterstützung. Enabled by Technology, Data and Sales Experience. Unter diesem Motto vereint das MarketDialog-Team
für Sie die Kompetenzen, die Ihnen im Marktumfeld Überlegenheit verschaffen. Wir verbinden die Bereiche Beratung, Data

Intelligence, Technologie sowie praxisorientierte Vertriebs- und Marketingmaßnahmen. Das versetzt uns in die Lage Ihr Unternehmen
optimal entlang Ihrer Customer Journey zu beraten, zielorientierte Konzeptionen zu entwerfen, operative Maßnahmen am Markt zu
etablieren, um dadurch den nachhaltigen Unternehmenserfolg zu sichern.
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Statusanalyse

StatusanalyseStatusanalyse

Analyse der
Vertriebsorganisation

Analyse der
operativen Umsetzung

New Business Strategy

Statusanalyse

Kundensegmentierte
Portfolioanalyse

Analyse der Kunden-
bindungsinstrumente

Analyse von Cross-
Selling Potenzialen

Analyse der Produkt-
kommunikation und
des Kunden-Offerings

Analyse der
Kundentypologien

Analyse des
Kommunikationsmixes

Marktanalyse und
-segmentierung

Zielgruppenanalyse

Buying Center Analyse4K Workshops

„Der Kunde im Fokus“



Erfolgreicher Vertrieb
basiert nicht auf Zufällen.

Mit unseren 4K Workshops eliminieren
wir Zufälle aus Ihrem vertrieblichen

Portfolio und stellen die Weichen für
zukunftorientierten Vertrieb.

Was können Sie von den 4K
Workshops erwarten?

• Eine kritische und konstruktive externe
Sichtweise und Betrachtung.

• Die externe Meinung unseres
erfahrenen Market-Expert-Teams.

• Die Reflexion an den Erfahrungen
vieler anderer Mandanten mit
ähnlichen Aufgabenstellungen,
ähnlichem Zielmarkt, ähnlichen
Produkten

• Antworten auf Fragen, wie: Warum

gewinnen wir Kunden, warum
scheitern wir bei diesen
Kunden, was machen wir
anders als unser Wettbewerb,
...?

Welchen Nutzen können Sie
aus den Workshops ziehen?

• Sofort umsetzbare Resultate

• Zielgerichteteres Vorgehen im
Vertrieb

• Höhere Effizienz im Vertrieb

• Bewusstsein über den Zielmarkt

• Verbesserung des Offerings

• Verbesserung des Go-To-Market

Vertriebsprofis stehen täglich vor neuen Herausforderungen. Schnelllebige Märkte und der damit verbundene Wettbewerb
erfordern kontinuierliche Beobachtung und Handeln. Welche Zielgruppe hat eine Affinität für meine Produkte und

Dienstleistungen? Wie erreiche ich meine Zielgruppe am Effektivsten unter wirtschaftlichen Gesichtspunkten? Wie sollte die
digitale Kundenansprache aussehen? Wie kann ich meine Kunden besser an mich binden? Unsere eintägigen Workshops aus
der Reihe „Der Kunde im Fokus” bilden die Basis für die Optimierung Ihrer Customer Journey.

5 +84% 5.000+
Fo k u s - B r a n c h e n

Automotive | IT | Industrie |

Finance | Non-Profit

Be s t a n d s k u n d e n

Wir legen hohen Wert auf eine

langfristige Partnerschaft.

Pr o j e k t e

Branchenübergreifend und für

Unternehmen jeglicher Größe.

„Wir wissen, welche Strategien
und Instrumente zum Einsatz
kommen müssen, um Ihre
vertrieblichen Ziele zu erreichen.
Jeder Kunde bringt neue
spannende Herausforderungen mit
sich, welche wir durch unser
spezifisches Branchen-Know-How
lösen.”

Helen Hain | Managing Partner
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Problemstellung
# Welche Zielgruppen sind für das Produkt des Kunden prädestiniert?

# Über welche Kanäle erreicht der Kunde am besten die Zielunternehmen?

# Welche Vertriebs- und Marketingmaßnahmen werden zur Zielerreichung empfohlen?

# …

Die Vorbereitungsphase
Zur effektiven Gestaltung des Workshops findet
zwei Wochen vor dem Workshop ein intensiver
Research zu den Fragestellungen statt. Darauf
aufbauend wird ein Fragekatalog zur
Selbstreflektion erstellt.

Der Workshop
Mit unserer Expertise und Lösungskompetenz
werden wir gemeinsam mit Ihnen Ihre
Herausforderungen beleuchten, Insights
generieren und Lösungen entwickeln.

Die Nachbereitungphase
Durch die Erkenntnisse aus dem Research, der
Ausarbeitung des Working Papers und dem
Workshop werden durch unsere Consulting-
Experten konkrete Handlungsempfehlung
ausgearbeitet.
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Wir schaffen Lösungen.



So wie wir Ihre Kunden in den Fokus stellen, stellt das Team der MarketDialog auch Sie in den Mittelpunkt. In einem
Vorgespräch ermitteln wir Ihre Problemstellung und den daraus resultierenden Beratungsbedarf. Somit können wir Ihnen

den passenden 4K Workshop anbieten.
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Wählen Sie Ihren 4K Workshop.

Wir beraten Sie bei Ihren vertrieblichen Herausforderungen.

Jetzt einen Termin vereinbaren.

https://www.marketdialog.com/terminbuchung-4k-workshops?utm_source=pdf&utm_medium=broschuere&utm_campaign=4k-workshops
https://www.marketdialog.com/terminbuchung-4k-workshops?utm_source=pdf&utm_medium=broschuere&utm_campaign=4k-workshops

